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https://www.okinawa-u.ac.jp/
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妥協点 

ウィンウィン 

OJT on the job training 

弊社（へいしゃ） 

相乗効果 

（あまり間をおかずに）電話などの返事をすること 

折り返し 「保留」「未決定」状態であること 

落としどころ スケジュールの再調整のこと 

競合（きょうごう） 取引する双方にとって良い結果が得られること 

シナジー 思い出させること 

ペンディング 実際の業務を通じてスタッフ教育を行う 

リスケ 自分の会社をへりくだる謙譲語 

リマインド 同じ分野で、競い合う関係にある他社 

例「Aさん、5分前にB

社の○○さんからお

電話ありました。折り

返し欲しいそうです」 

 

例「部長に急な外出が

入ったので、16 時か

らの打ち合わせはリス

ケになりました」 

 

例：取引先との自己紹介の場で、「こち

ら、弊社社長の●●です」等と使う。ち

なみに、社外の人との会話では、自分の

会社の人に「さん付け」はしないこと 

 

例「明日から 1 か月は●●支

店での OJTになります」 
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